
비즈니스협상전략그룹
협상교육프로그램 소개자료

비즈니스를 성공으로 이끄는 협상 공식



“ 오직협상만을 연구합니다 ”
Beyond Negotiation Skills, Up to Synergistic Negotiation
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비즈니스
협상전략그룹



LECTURER 
PROFILE

현황

경력 하버드로스쿨 협상과정 [PON] 수료

홍콩 BASF 아시아 본부법무실 변호사

BASF KOREA 법무실 변호사

비즈니스협상전략그룹 수석전문가

법무법인 율본 파트너 변호사 [기업전담팀]

중앙일보 협상칼럼니스트

류재언 변호사
홍콩과 한국의 글로벌기업과 로펌의

기업분쟁/계약협상 전문가로

풍부한 경험을 쌓은 류재언변호사는

하버드로스쿨 협상프로그램[PON]을 수료한

최고 수준의 협상전문가 입니다

저서 『류재언 변호사의 협상 바이블』2018

협상자문 홍콩BASF – TODA Japan 합작법인설립 자문

실리콘밸리 S기업의 국내 기업 투자계약 자문

국내기업 – 유럽기업/중국기업 간의 계약협상 자문

기업 인수합병 협상 자문 등 다수

방송 CBS 세상을바꾸는시간15분, 연합뉴스TV 청산유수 등



삼성전자 무선사업부 임원협상교육

삼성전자 해외법인장 양성과정

삼성전자 MBA 리더직군 협상워크샵

스타벅스코리아 임직원 협상 워크숍

현대자동차그룹 미래인재개발마인드교육

롯데그룹 신임임원 협상력강화 워크샵

SK그룹 구매협상력강화 프로그램

미래에셋 팀장 협상력강화 워크샵

삼성멀티캠퍼스 공개협상 프로그램

KMA LEADERS FORUM 2018

KB국민카드 협상실무자 교육

삼성SDS 구매전략 프로그램

홈플러스 Mall 협상 프로그램

11번가 MD협상력 강화 프로그램

한국은행 임직원 협상력강화 프로그램

CBS 세상을 바꾸는 시간 15분 협상강연

신세계인터네셔날 협상력강화 프로그램

LG화학 협상력강화 워크샵

한라그룹MBA 협상워크샵

현대엔지니어링 협상력강화 프로그램

삼성엔지니어링 프로젝트리더프로그램

퍼시스그룹 팀장 협상력강화 프로그램

대한변호사협회 협상력 강화 프로그램

교보문고 북모닝CEO 협상강의

WeWork Korea 비지니스협상 워크샵

패스트파이브 임직원 협상교육

NC소프트 임직원 협상교육

농협중앙회 임직원 협상워크샵 등

기업교육
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REFERENCE
현대백화점 협상워크샵

프루덴셜 세일즈협상워크샵

빙그레 세일즈협상워크샵

GS 칼텍스 협상워크샵

GS 글로벌 협상력강화워크샵

GS 홈쇼핑 MD 협상교육과정

한국뉴욕주립대 협상특강

한국야쿠르트 협상워크샵

삼성웰스토리 리더직 협상특강

LG아워홈 점장 협상워크샵

풀무원 본부장 협상워크샵

광동제약 협상워크샵

MBC 협상력 강화 워크샵

한국관광공사 투자계약협상



협상교육
컨텐츠 제휴현황

Negotiation Contents Collaborations
비즈니스협상전략그룹은 최고의 컨텐츠 전문 기업들과 협업하여 대체불가능한 컨텐츠를 만들어가고 있습니다.

월간 세바시 클래스 (19’ 4월)
아무도 가르쳐주지 않는 일잘러 노하우
세바시 특강 (18’ 10월)
관계가 행복해지는 협상의 기술 (988회)

‘일하는 사람들을 위한 협상 A to Z’ (2019)
‘스타트업을 위한 협상 인사이트 3.0’(2017)
퍼블리 디지컬 컨텐츠 발행

윌라 류재언변호사의 협상 MBA 19’ 7월

BNSG 협상스쿨 공개교육 X 야나두
야나두 클래스 협상교육 컨텐츠 기획

‘협상은 어떻게 삶의 무기가 되나’
트레바리 클럽 운영 (19’ 4월)

‘류재언 변호사의 협상스쿨’
중앙일보 협상 칼럼 기고

‘비즈니스 커뮤니케이션의 한 수
멀티캠퍼스 협상공개교육
(2017년~2019년 현재)

마이크임팩트 명사들의 빅퀘스쳔
류재언변호사의 협상 컨텐츠

YES를 이끌어내는 협상법
브런치 협상 칼럼 연재 중



비즈니스협상전략그룹 류재언 변호사가

이야기하는 협상에 대한 모든 것

LECTURER’S
BOOK

협상이 불안한 당신을 위한

12가지 솔루션『협상바이블』

“어떻게 협상할 것인가”

“협상력의 차이는 무엇으로 결정되는가”
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2018년 6월 21일 출간, 한스미디어

교보문고 YES24베베BEST SELLER(2018)베



낡은 협상 지식을
지양 합니다

비즈니스협상전략그룹은
실무협상전문가와 함께

비즈니스 현장에서 활용할 수 있는

협상교육을 제공합니다



BNSG
기업대상
협상교육



KMA LEADERS FORUM 2018

BNSG
기업대상
협상교육



비즈니스협상전략그룹의 차별화된 협상교육 커리큘럼 [16H]비즈니스
협상교육 구성
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비즈니스
협상교육 구성

비즈니스협상전략그룹 협상교육 구성

키워드 중심의 협상공식을 활용 비즈니스 실제사례를 통한

실전협상 시뮬레이션으로 최적의 협상 솔루션을 제시합니다
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비즈니스
협상교육 구성

12가지 키워드로 배우는 비즈니스 협상공식

하버드 로스쿨 협상 이론을 바탕으로 BNSG에서 자체 개발한

체계화된 공식을 통해 협상에 필요한 핵심 키워드를 제시합니다
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비즈니스
협상교육 구성

비즈니스 협상 실제 사례

30여 가지 실전 비즈니스 협상 케이스를 제시하여 협상 키워드의 이해도를 높입니다
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비즈니스
협상교육 구성

비즈니스협상전략그룹 협상 실전 시뮬레이션

BNSG가 연구하여 독자적으로 개발한 시뮬레이션을 바탕으로 몰입형 강의를 제공합니다

실전 시뮬레이션과 전문가 피드백을 반복하는 교육 방식을 통해

참여자의 실무 협상 역량을 향상시킵니다
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비즈니스
협상교육 구성

비즈니스협상전략그룹 협상 실전 시뮬레이션 예시
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협상교육
컨텐츠 레퍼런스

협상
컨텐츠
레퍼런스



협상은
기술이 아닙니다

공식화된 이론과 실전 시뮬레이션으로

체계적으로 협상을 체득하고

실전에 대비할 수 있는 솔루션을 제공합니다

비즈니스협상전략그룹은
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비즈니스
협상교육

커리큘럼

비즈니스협상전략그룹의 차별화된 협상교육 커리큘럼

BNSG가 연구하여 독자적으로 개발한 시뮬레이션을 바탕으로 각 분야의

전문가를 위한 7가지 차별화된 커리큘럼을 제공합니다



비즈니스
협상교육

효과

체계화된 교육으로 성공적인 시너지 협상을 보장합니다
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BNSG
협상스쿨

비즈니스협상전략그룹의 차별화된 협상교육 커리큘럼

본 과정은 기업 협상 실무자들의 실질적인 협상력을 강화 시킬 수 있는

최선의 솔루션을 찾기 위해 BNSG 연구팀의 독자적인 연구를 통해 개발되었습니다.
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BNSG
협상스쿨

교육일정

2019년 BNSG 협상스쿨 연간 교육일정

주말 양일 오전 9시-오후 6시, 총 16시간으로 진행되는 Intensive Program으로, 

장소는 강남역에 위치한 야나두 스페이스에서 진행됩니다. 

BNSG
ALUNI 
NIGHT

2019년
2.23[토] 2.24[일]

2019년
4.27[토] 4.28[일]

2019년
7.20[토] 7.21[일]

2019년
9.28[토] 9.29[일]

2019년
11.30[토] 12.1[일]

2019년
12.6 [금]



현직협상전문가가제공하는
최고수준의협상교육을경험하세요



TEL 02_498_2096

E_MAIL bnsgmaster@gmail.co.kr

WEBSITE http://bnsg.co.kr

교육기획팀 이명관 책임컨설턴트



Beyond 
Negotiation Skills,
Up to 

여러분의 성공적인
비즈니스를 보장합니다

Synergistic
Negotiation


